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COMUNICATO STAMPA 
Grande successo del format innovativo Ekom a Prà 
Genova, 17 dicembre – A poche settimane dall’apertura, avvenuta lo scorso 26 novembre, il nuovo punto vendita Ekom - il canale innovativo del discount del Gruppo Sogegross - di Prà ha fatto registrare tassi record di affluenza, con oltre 1000 visite al giorno.

“Siamo molto orgogliosi di questo risultato – spiega Antonio Mantero, direttore di Ekom – anche perché si tratta del primo esempio a Genova del nuovo format Ekom, che associa l’altissima convenienza (sia con prodotti di marca che non), a un ricco assortimento nel take-away, alla qualità dei prodotti freschi consentendo così alle famiglie di fare una spesa completa, cosa che spesso non accade nei comuni discount”.

Il punto vendita Ekom è situato in via Prà, n°1, in una posizione finora trascurata a livello di servizi: “Abbiamo ricevuto manifestazioni concrete di apprezzamento da parte della clientela, soprattutto quella dei residenti del quartiere noto come “le lavatrici”. Si tratta anche di cittadini di una ‘certa’ età, spesso non muniti di mezzi propri,  per i quali abbiamo colmato una carenza importante per quanto riguarda i servizi primari. Non bisogna dimenticare che stiamo parlando di una zona periferica, al confine tra Pegli e Prà, molto popolosa ma non adeguatamente servita” ha proseguito Mantero.
Il punto vendita, che mette a disposizione della clientela un grande posteggio, si sviluppa su una superficie di vendita di circa 600 mq, con un’ampia scelta di prodotti: le referenze infatti sono oltre 2.300. Ekom offre ai consumatori una vasta zona riservata ai reparti freschi (banco macelleria, banco al taglio, ortofrutta e pane fresco confezionato ogni giorno). Nel formato take away, oltre ai prodotti freschi di qualità,  è presente anche la nuova linea di salumi confezionati a marchio Ekom, garante di qualità italiana. 
Con Ekom, a partire dal 1993, il Gruppo Sogegross ha realizzato un’importante scelta strategica, con un ulteriore sviluppo anche su territori extra locali e la costante diversificazione dei canali di vendita, con un modello di discount assolutamente innovativo. 
Ekom, infatti, non si è limitato ad adottare le tradizionali formule del discount, ma ha sviluppato un format inedito che, sfruttando appieno i severi standard logistici garantiti dalla tecnologia e dal know how del Gruppo, è in grado di offrire alti livelli di qualità e un’ampia scelta di prodotti confezionati e freschi a prezzi in linea con il settore discount.
Oggi la rete Ekom conta oltre 100 punti vendita con superfici tra i 300 e i 1.500 mq, dislocati fra Liguria, Piemonte, Lombardia, Toscana, Sardegna, Emilia e Valle d’Aosta, di cui oltre 60 in affiliazione. Oggi il Gruppo Sogegross mantiene il suo centro direzionale a Genova Bolzaneto ed è attivo nella maggior parte delle regioni del centro-nord Italia, con oltre 2.300 addetti, 5 canali, più di 220 punti vendita e una presenza capillare in tutte le tipologie di canale distributivo. 
Nei Centri Distributivi di Serravalle Scrivia e Tortona, in provincia di Alessandria, della sede centrale di Genova Bolzaneto e di Genova Campi (sviluppati su un totale di 40.000 mq) sono attive 7 piattaforme dedicate a specifiche tipologie di prodotto - freschi, ortofrutticoli, ittici, carni, secchi e freschi discount, grocery (confezionati), surgelati – che movimentano oltre 65.000 tonnellate all'anno di prodotti freschi e più di 33.000.000 di colli di prodotti confezionati.
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