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Nuove aperture a
Caluso, aluglio .
Luserna San
Giovanni, sempre nel
torinese. Nella foto
Mantero

La novita assoluta pit
significativa & lo sbarco
del Gruppoin
Sardegna, doveil
canale Franchising si
sta sviluppando molto

Icomnti

656 milioni di euro di
fatturato nel 2010 (pit
5% rispetto all'anno
precedente), 250 punti
vendita, 2.450
dipendenti
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Baskononrallentalasua corsa
“Dateci spazio per crescere”

(seguedalla primadi
economia)

«Lo Sportello Unico del Comu-
nehalavorato con efficienza e ra-
pidita: malgrado le enormi diffi-
colta dovute alla burocrazia esi-
stentenegliapparatiamministra-
tivi, la Conferenza dei Servizi del
1°luglio dovrebbe portare al defi-
nitivo avvio dei lavori di amplia-
mento, che dovrebbero conclu-
dersinellaprimaveradel 2012, Ri-
tengo importante per le aziende
private come la nostra, nata oltre
ottant'anni fa e cresciuta fino ad
arrivare ad essere tra le prime die-
ciinltalia nel proprio settore diri-
ferimento, continuare a lavorare
inaccordo con gli Enti locali».

Significa che la famiglia Gatti-
glia, che il gruppo Sogegross,
pensano a restare a Genova o
guardano altrove?

«L'organizzazione e il know
how aziendale, 'esperienza ma-
turata nel corso degli anni attra-
verso lo sviluppo fuori dai confini
liguri permettono al Gruppo di
continuare a giocare sul mercato
un ruolo primario in tutti i canali
di vendita (Basko, Ekom, Ca-
sh&Carry). Nonostante cio, di-
fendere eancor pillincrementare
i posti di lavoro diventerebbe ar-

duo se non si sbloccasse la quer-
stione relativa alla ri
nede]laretedivendltaaﬁennvae.

«La nostra azienda da oltre
quattmanmhaprogmmmatom-
vestimenti a Genova e in Liguria
per oltre cento milioni di euro.
Non &il nostro unico record, pur-
troppo: abbiamo acquistato ter-
reni — qualcuno da 25 anni, altri
daunadecina—perfaresviluppo
e aspettiamo, pazientemente, le

risposte. Ci quantode-
vedurarela;
lamstnaGemvaeilwrpom

giro per I'Italia?

«Sebbene il 40% del fatturato
del Gruppo provenga da attivita
fuori Liguria il qua generale
resta a Genova. L'obiettivo che ci
poniamo e rimanere inun merca-
to molto competitivo e in costan-
te contrazione in maniera solida,
peressere concorrenzialirispetto
aglialtriplayer delsettoren.

Voiviaffidatemoltoallenuove

«Siamo stati tra i primi in Italia
a dotarci, nelle piattaforme logi-
stiche e nei magazzini, di sistemi
di gestione in radiofrequenza e
voice picking, completandone il
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Antonio Mantero,
amministratore
delegato di Baskoe
di Ekom, svelale
strategie del gruppo

ciclo con I'adozione del riordino
automatico delle referenze. E ri-
spetto al pubblico siamo stati i
primi a vendere i prodotti orto-
frutticolisfusi, e poii primiatene-
reapertodallunedialvenerdifino
alle22, e poiiprimiadaprirele pe-
scherie solo col pesce fresco».

Idiscountfunzionanoancora?

«Altroche. Abbiamo aperto re-
centemente a Pra una strutturaa
marchio Ekom, 600 metri quadri,
format innovativo. Prezzi aggres-
sivi, con uno scostamento quoti-
diano di circa il 30% per cento ri-
spetto al mercaton.
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