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Company Profile

Il Gruppo Sogegross € tra i primi dieci operatori privati italiani della grande distribuzione
organizzata, con una presenza capillare in tutte le tipologie di canale distributivo: Cash&Carry
(insegna GrosMarket), Supermercati e Superstore (insegna Basko), Discount (insegna Ekom,
sia rete diretta che in franchising), Supermercati e superette in franchising (insegna Doro),
e-commerce (Www.basko.it e grosmarket.it).

Dalla sua fondazione a Genova nel 1920, il Gruppo & cresciuto sotto I'attenta guida della famiglia
Gattiglia, mantenendosi fedele, in oltre un secolo di legame con il territorio, alla propria filosofia:
al centro di ogni scelta strategica c'e la costante attenzione al cliente e alle sue esigenze in
evoluzione, in termini di scelte di acquisto ma anche di formati, modalita e strutture distributive.
Un approccio valoriale che accomuna tutte le insegne del Gruppo, ciascuna secondo le proprie
specificita.

Il centro direzionale si trova a Genova, nella sede di Bolzaneto.

La competenza dell’azienda si esprime anche nella gestione della filiera distributiva e logistica
al servizio dei brand commerciali: un sistema efficiente che mette in connessione produttori,
aziende del Gruppo e clienti finali.

| NUMERI CHIAVE
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Una governance familiare

Dal bar-drogheria aperto a Genova nel 1920 da Ercole Gattiglia e dai suoi figli, fino alla holding
multicanale da oltre 1,2 miliardi di euro di fatturato di oggi: oltre un secolo di storia ininterrotta,
guidata dalla stessa famiglia attraverso quattro generazioni. Una continuita di valori che si
traduce in visione di lungo periodo, radicamento territoriale e capacita di innovare rimanendo
fedeli alla propria identita.

Nel corso degli anni, il Gruppo ha saputo evolvere da realta familiare a organizzazione
manageriale strutturata: la famiglia Gattiglia mantiene saldamente la guida strategica,
ma la gestione operativa & quella di un'azienda moderna e orientata alla crescita, con un
Consiglio di Amministrazione che include anche Consiglieri indipendenti.

Ercole Gattiglia Maurizio Gattiglia Luca Gattiglia

Presidente Amministratore Delegato Direttore Generale

Oltre un secolo di storia
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Una leadership multicanale

La strategia del Gruppo si fonda sulla presenza bilanciata in tutti i principali canali della distribuzione
alimentare, con insegne distinte che rispondono a esigenze diverse di clientela e formato. Questa
diversificazione € una scelta identitaria, perseguita fin dalle origini per essere al servizio delle persone
e delle comunita, che garantisce resilienza e capacita di crescita in ogni segmento di mercato.

Agora Network e il marchio Primia

Agora Network nasce nel 2000 dall'esigenza di condivisione di risorse e strategie, che
vede coinvolti, oltre al Gruppo Sogegross, il Gruppo Poli di Trento, il Gruppo Iperal di
Sondrio e il Gruppo Tigros di Varese. Nel 2020 entra a far parte del Network anche
Rossetto Trade. Le attivita del network prevedono la condivisione delle competenze
specifiche dei Gruppi sui formati distributivi, I'integrazione nei processi commerciali e la
condivisione dei modelli di processo aziendale in termini di logistica, commercializzazione
e certificazione.

Nel 2008, i soci di Agora Network hanno portato a termine il percorso di centralizzazione
degli acquisti e della piattaforma logistica del Grocery in un’unica realta con sede
operativa a Milano e piattaforme logistiche a Calcio (BG) e Cameri (NO).

Primia - la private label di Agora Network

La private label Primia, creata da Agora Network e commercializzata nelle

reti di tutti i gruppi soci, offre prodotti di alta qualita con oltre 1.300

referenze tra freschi, surgelati, grocery, oltre alle linee per l'igiene, la casa,

la prima infanzia e gli animali domestici.

Grazie ai sub-brand “Percorsi di Gusto” - linea Premium che propone le tipicita dei
territori italiani - e “Via Verde Bio” - una gamma di prodotti biologici altamente
selezionati, con una variante “Via Verde Eco” per i prodotti no-food — Primia risponde
in modo puntuale alle diverse esigenze del consumatore contemporaneo.

Per Sogegross, i prodotti a marchio Primia, Percorsi di Gusto e Via Verde Bio sono
commercializzati nei punti vendita Basko e Doro.
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Visione futura — Investimenti e innovazione

[l Piano di investimenti 2026-2029 ammonta a 275 milioni di euro e prevede progetti sia in
terminidi nuove aperture e riqualificazione della rete di vendita esistente, sia per le infrastrutture
logistiche e informatiche.

Il nuovo Hub Logistico di Trasta (GE)

Fiore all'occhiello del piano ¢ la realizzazione del nuovo Hub Logistico di Trasta
(GE), attualmente in costruzione e il cui completamento & previsto per il 2027. Una
struttura all'avanguardia che integra automazione robotica avanzata e soluzioni
di efficienza energetica e green building, necessaria per supportare la crescita del
Gruppo.

Destinato alla gestione dei prodotti freschi e freschissimi, il nuovo hub logistico avra
una capacita operativa di 16 milioni di colli e 68 milioni di chilogrammi di prodotti
all'anno.

Il territorio e le comunita

Il Gruppo Sogegross &€ da sempre legato al territorio in cui € nato e cresciuto, dove continua
a investire nonostante le complessita logistiche e infrastrutturali. Un impegno che si traduce
anche nel sostegno costante alle realta associative e del terzo settore attive a livello locale.

Oggiil Gruppo hasceltodi mettere asistemaiil proprioimpegno nelllamplificare tematiche sociali
rilevanti nei territori attraverso la piattaforma Basko For Next Gen: un patto intergenerazionale
volto a sviluppare comunita piu sostenibili e resilienti, che si alimenta di attivita portate avanti
anche in collaborazione con realta locali e nazionali accreditate nei diversi ambiti di intervento.

Solidarietames stel
. e inclusione mbiental
Diffusione di stili di vita Supporto mirato alle fasce Promozione di pratiche
salutari tramite educazione vulnerabili della popolazione  eco-compatibili e riduzione
alimentare, sostegno a ricerca nei territori in ottica di dell'impatto ambientale.

e prevenzione e promozione  inclusione.
dell'attivita sportiva.
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Le insegne del Gruppo

) {BASKO

GrosMarket

I Eood & Service a tua misura

IL DISCOUNT VICINO A ) TE

t {DORO

Basko - Supermercati e Superstore

Nata nel 1987, Basko rappresenta il core business del Gruppo, sia per il

fatturato — oltre 429 milioni di euro nel 2025 — che per la propria filosofia che
unisce innovazione di formato e di servizio, massima attenzione alla qualita,
valorizzazione dei prodotti locali e impegno sul territorio. La rete comprende 55
supermercati e superstore, con superfici tra i 500 e i 3.000 m?, prevalentemente
in Liguria e con una presenza in crescita in Piemonte, Lombardia ed Emilia-
Romagna.

www.basko.it

GrosMarket - Cash & Carry

GrosMarket offre tutto il know-how specializzato e la qualita che da sempre
contraddistinguono i Cash&Carry del Gruppo, per offrire ai professionisti del
Food&Beverage e del mondo Horeca un’esperienza d'acquisto su misura con
servizi innovativi. GrosMarket garantisce supporto e consulenza professionale
anche sul territorio, grazie alla forza vendita Food Service. L'attenzione alla
relazione con i clienti, I'assortimento ampio e specialistico e l'innovativo
approccio full service digitale sono i tratti distintivi del brand. Oggi GrosMarket
conta 22 punti vendita tra Liguria, Piemonte, Lombardia, Emilia-Romagna e
Toscana, con oltre 600 addetti e un fatturato 2025 superiore a 377 milioni di euro.
www.grosmarket.it

Ekom - Discount

Conveniente nei prezzi, attento al servizio, orgogliosamente italiano: Ekom
evolve il concetto di discount in quello di “supermercato di convenienza”,
puntando su assortimenti Grocery di qualita a prezzi accessibili, reparti freschi
serviti e take away e una selezione che valorizza i prodotti italiani e locali. |

124 punti vendita — 47 di proprieta e la restante parte in affiliazione — sono
presenti in Liguria, Piemonte, Lombardia, Emilia-Romagna, Toscana e Valle
d'Aosta. Il fatturato 2025 ¢ di oltre 322 milioni di euro.

www.ekomdiscount.it

Doro - Franchising e vicinato

Con 52 punti vendita affiliati tra i 200 e i 1.000 m?, Doro rappresenta la volonta
di essere presenti anche con negozi di vicinato, tutelando i valori di prossimita,
collaborazione, fiducia e genuinita. | punti vendita sono localizzati in Liguria,
Piemonte, Lombardia, Toscana e Valle d’Aosta. Il fatturato 2025 & di oltre 75
milioni di euro.

www.dorosupermercati.it

La funzione Sviluppo Franchising guida la crescita della rete in affiliazione attraverso i
marchi Doro ed Ekom. Grazie ad analisi territoriali oggettive, offre consulenze su misura
per individuare la formula vincente. In piu, il Progetto Retail unisce Basko e Doro per
attivare promozioni e fidelizzazioni mirate, rafforzando la visione del network.
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